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zakończyć w dowolnym momencie 
jej trwania.

•	Finansujesz wartość brutto lub net-
to zakupu. Jeśli brutto, to VAT od 
zakupu spłacasz najczęściej w trze-
ciej lub czwartej racie pożyczki, gdy 
już dostaniesz zwrot VAT z urzędu 
skarbowego.

•	Ocena wniosku o przyznanie po-
życzki leasingowej trwa krócej niż 
przy kredycie i wymaga mniej do-
kumentów – procedury oceny są 
zbliżone do procedur stosowanych 
przy leasingu.

•	Do odsetek od pożyczki nie dolicza 
się VAT, podobnie jak przy kredy-
cie. Przy wewnątrzwspólnotowym 
nabyciu maszyny (czyli zakupie 
z terenu Unii Europejskiej) kupujesz 
za kwotę netto i taką kwotę też 
finansujesz.

•	Standardowo dostępne waluty to 
PLN i EUR (jeśli część przychodów 
masz w euro).

•	Pożyczka pod dotacje unijne nie 
musi być widoczna w BIK.

Wady pożyczki pod dotacje

•	Możesz finansować w ten sposób 
tylko ruchome środki trwałe (głów-
nie maszyny i urządzenia) – przede 
wszystkim maszyny. Firma leasingo-
wa nie sfinansuje np. kosztów badań, 
budowy hali czy zakupu instalacji 
będących częścią projektu unijnego.

•	Możesz mieć trudność w finanso-
waniu przedmiotów o małym rynku 
wtórnym lub przedmiotów będących 
prototypami w swojej dziedzinie.

•	Często trzeba mieć pieniądze na 
wkład własny.

•	Pożyczka, w przeciwieństwie do lea- 
singu operacyjnego, jest widoczna 
w bilansie. Wpływa to na wskaźniki 
bilansowe firmy.

•	Nie sfinansujesz w ten sposób 
projektów realizowanych z pomocą 
kredytu technologicznego.

•	Nie odlicza się VAT od odsetek (bo 
VAT nie występuje), ale odsetki nali-
czane są od kwoty brutto pożyczki. 
W efekcie, jeśli jesteś płatnikiem 
VAT, w leasingu podatkowo odli-
czysz więcej.

•	Ponosisz koszty ustanowienia zasta-
wu rejestrowego na każdym finan-
sowanym środku trwałym (200 zł 
za ustanowienie zastawu, 50 zł za 
wykreślenie).

Na czyje konto trafia przelew?

Firma leasingowa przelewa pieniądze 
bezpośrednio na konto sprzedawcy 
maszyny.

Jeśli jednak na potrzeby projektu 
unijnego przelew za maszynę musi 
wyjść z rachunku bankowego kupu-
jącego, to również jest wykonalne. 
Leasingodawca zażąda ustanowienia 
blokady na rachunku bankowym po-
życzkobiorcy – tzn. przeleje pieniądze 
na rachunek firmy, ale środki te bank 
wyśle wyłącznie na konto sprzedawcy 
maszyny. Innymi słowy firma nie bę-
dzie miała możliwości rozporządzania 
nimi wedle uznania. Na taką operację 
zgodę musi wyrazić bank prowadzący 
konto firmowe i może to potrwać kilka 
dni. Jeśli bank się nie zgodzi (istnie-
je taka możliwość) – trzeba będzie 
otworzyć rachunek w innym banku 
(przykład transakcji z takim wymogiem 
opisany został na blogu: https://www.
leason.pl/pozyczka-leasingowa-dla-
piekarni-na-sfinansowanie-zakupu-linii-
technologicznej-do-produkcji-wyrobow-
cukierniczych/). Dlatego  tak ważne 
jest, żeby nie zostawiać składania 
wniosku o pożyczkę leasingową na 
ostatni moment.
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Dzięki wieloletniemu doświadczeniu w branży oferujemy produkty dopasowane do potrzeb 
firm poligraficznych:
1.	Pożyczka brutto (finansowanie VAT) – możliwość odliczenia VAT bez konieczności jego 

wydatkowania i przeznaczenie go np. na przygotowanie infrastruktury pod nowe inwestycje.
2.	Leasing operacyjny i finansowy – proste procedury i wypracowane wzory kontraktów 

z dostawcami umożliwiają szybką realizację zakupu.
3.	Finansowanie pomostowe z wykorzystaniem dopłat unijnych.

Aktualne promocje sprawdzisz na naszej stronie internetowej! 

Jakie dokumenty są potrzebne  
do rozpatrzenia wniosku 
o pożyczkę leasingową?

Standardowo:
•	dokumenty finansowe za rok lub 

dwa zamknięte lata i rok bieżący 
(PIT 36 i B + podsumowanie książ-
ki przychodów lub bilans i rachunek 
zysków i strat);

•	faktura pro forma + specyfikacja 
techniczna maszyn do zakupu;

•	wypełniony wniosek o pożyczkę na 
formularzu leasingodawcy;

•	umowa o dofinansowanie unijne 
z załącznikami.
Przy okazji składania wniosku bar-

dzo często dołączamy dodatkowo:
•	wykaz środków trwałych firmy;
•	wniosek o dofinansowanie z biz-

nesplanem, który był składany do 
urzędu podczas ubiegania się 
o przyznanie dotacji.
Leasingodawca może poprosić o do-

datkowe dokumenty, np. aktualne za-
świadczenia o niezaleganiu wobec ZUS 
i US (zwykle wymagane na etapie płat-
ności do sprzedawcy maszyn), opinie 
bankowe czy kontrakty z odbiorcami.
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